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Part 01 公司概况 



中国家具协会副理事长单位，中国办公家具专业委员会副主任单位 

在职员工：3000余人；技术及管理人员1000余人集团总部：钱江新城圣奥中央商务大厦，总建筑面积7万平方米 
生产基地：萧山现代化高标准厂房建筑面积达10万平米 ；海宁国家一级工业园区30万平米  

圣奥集团于1991年在杭州成立，注册资金达1550万美元； 

集办公家具研发、生产、销售于一体的现代化企业 

目前拥有家具公司、置业公司、创投公司、慈善基金会、农业科技园5家子公司。 



Part 02 行业发展 



移动CRM领导者   www.xiaoshouyi.com 
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移动CRM领导者   www.xiaoshouyi.com 

无线充电 智能升降 系统控制 心率监测 
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Part 03 CRM选型 
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纷享销客试用情况 销售易试用情况 

1.信息扫描：信息通过“名片全能
王”扫入，采用第三方软件，数
据安全性不高。 

1.信息扫描：软件自身带有名片识
别功能，无需采用第三方软件，数
据安全性高。 

2.信息排重：没有信息录入排重功
能，影响客户信息的唯一性。 

2.信息排重：客户名称关键字自动
排重，重复客户无法录入。 

3.API端口：无此项功能，数据输
出只能采用表格形式。 

3.API端口：开放端口，数据信息
和ERP并联，信息录入便携。 
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Part 04 CRM应用 



移动CRM领导者   www.xiaoshouyi.com 

逐项推进 
从应用 

再管理 

先直销 

后经销 
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系统无缝对接，保证信息的唯一性与一致性。 

ERP客户管理 

通过手机移动端完成客户报备、录入信息等工作。 

CRM客户报备 
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3个管理阶段 5个管理阶段 
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通过雷达图数据 
反应出销售行为 
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THANKS！ 
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