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第三阶段：SaaS—价值创造 
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第一阶段：IaaS—低门槛价值替换 
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经过第一阶段的磨合，云平台获得了海量用户运营的能力 
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第二阶段：PaaS—高门槛价值替换 
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第三阶段：SaaS—价值创造 

平台型企业服务 
技术类（安全、数据、人工智能）、职能类（OA、CRM、ERP、客服） 

垂直型企业服务 
金融业 

物流仓储 
批发业 
零售业 
制造业 
采矿业 
教育 

建筑业 
医疗 

住宿餐饮 
旅游业 

农林牧渔 
房地产业 
文化体育 
娱乐业 

水利、环境 
公共设施 

IT
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第三阶段：SaaS—价值创造 
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Iaas和Saas的合作会为云计算的应用形成正向循环，创造更大的价值 

• 云上部署会大大降低SaaS使用的
门槛。 

• 缩短需求讨论的过程，大大降低时
间成本。 

• 安全性、容灾、中立性，为数据价
值应用、价值创造提供土壤。 

• SaaS服务的使用，使得IaaS企业
本身的协同效能提升。 

• 通过SaaS，IaaS企业可以间接服
务更多行业客户。 

• IaaS+SaaS互补，可以帮助行业客
户提供更多专业化的解决方案。 

IaaS SaaS 
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UCloud具备的优势 

稳定运行 

亿级海量用户业务的成功支持经验 

网络安全 
防御413.7亿次 

全网1.6T+防御能力 

全周期服务 
售前架构咨询、方案设计 

售后技术支持 

遍布全球云IDC 

亿级海量用户业务的成功支持经验 

中立专注 
50000+企业客户 
永不涉足客户业务 

自主品牌 
自主创新研发的云平台 

核心代码100%安全可控 

安全可信 
首批通过工信部可信云认证 
国家信息安全等保三级认证 

专利技术 
专利I/O技术，提高性能 

专利内核热补丁技术、混合云、带宽包 

行业致胜 
19个细分领域 

丰富的行业经验和行业解决方案 
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我们对SaaS的理解 

解决 
痛点 

简单 
易用 

合理 
定制 
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以销售易为例 

移动办公，构建了敏捷协同的工作系统。帮助销售管理者及时关注到销售人员的工作
动态 
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以销售易为例 

帮助业务扩张中的团队快速获得科学的、数字化销售管理能力 
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以销售易为例 

易用的操作，方便进行日程管理、费用管理、任务管理 
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以销售易为例 

定制化开发，帮助团队协同高效跟进客户，构建客户跟踪、客户管理、客户运营的体系 
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